
 

 

 

Hamburg, 12.07.2019 

Uniberry GmbH 
Eimsbütteler Str. 53-55 
22769 Hamburg 

Felix Ueckermann 
felix@cido.io 
+49 (0)40 228 656 650 

 

Ansprechpartner: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Sales Manager (w/m/d) 
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Ansprechpartner: 

 

Vertrieb / Sales Manager (w/m/d) 
Vollzeit (Werkstudententätigkeit o.ä. möglich) 

Uniberry ist ein IoT-Startup aus Hamburg. Wir entwickeln Zugangssysteme für verschie-
dene Anwendungsfelder. Dabei ist ein perfektes Zusammenspiel aus Hardware und Soft-
ware und die ständige Verfügbarkeit unserer Geräte im Feld von großer Bedeutung. Zu un-
seren Kunden und Partnern zählen renommierte Unternehmen aus der Wohnungswirts-
haft, dem Einzelhandel und der Telekommunikationsbranche. Sowohl das Unternehmen als 
auch das Team sind nun auf Wachstumskurs. Dafür brauchen wir deine Unterstützung. 

Stellenbeschreibung 

Wir suchen eine Person, die uns hauptverantwortlich im Vertrieb und in der Kundenkom-
munikation unterstützt. Wir adressieren mit unseren Produkten und Dienstleistungen vor 
allem die professionelle Wohnungswirtschaft. Hier sind direkte persönliche Kontakte und 
die Präsenz auf Branchenveranstaltungen besonders wichtig. Neben der Lead-Generie-
rung, sollen auch bestehende Kundenkontakte gepflegt und Vertriebskanäle über Partner 
bedient werden. 

Deine Aufgaben 

- Entwicklung einer skalierbaren und messbaren Vertriebsstrategie 
- Auswahl und Ansprache neuer Kunden 
- Kommunikation mit bestehenden Kunden und Vertriebspartnern 
- Präsenz auf Branchenveranstaltungen 
- Hands-on Unterstützung im Support 

Was bieten wir? 

- Zentrale Rolle in einem motivierten Team 
- Verantwortung im Arbeitsalltag 
- Unterstützung, aber auch Freiheit, wenn du sie brauchst 
- Zeitliche und räumliche Flexibilität 
- Festgehalt plus Provision 

Dein Profil 

- Du kommunizierst gerne und es fällt dir leicht auf fremde Menschen zuzugehen 
- Du hast idealerweise praktische Erfahrung sammeln können 
- Du kannst idealerweise auf bestehende Kontakte in der Immobilienbranche zurück-

greifen 
- Du reist gerne und hast keine Schwierigkeiten damit, von unterwegs zu arbeiten 
- Du sprichst fließend Deutsch und Englisch (gerne auch weitere Sprachen) 

 

Wenn wir dein Interesse geweckt haben, melde dich bitte mit einem kurzen formlosen Mo-
tivationsschreiben und einem aussagekräftigen Lebenslauf per Mail bei uns: jobs@cido.io  


